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BEROEPSERVARING


BESS nv

02/2015–01/2023
Sales Account Manager Asia Pacific

· opstellen en opvolgen verkoopsdoelen 

· bepalen verkoopsstrategie naar verschillende markten

· aansturen en aanpassen van het kanaal in functie van bovenstaande

· coördineren lokale marketing en - sales acties

· beïnvloeden lokale markt via professionele organisaties en consultants

Markt: gespecialiseerde software voor bewerking van PDF bestanden en automatisatie in de grafische nijverheid met prijzen variërend van 300 € tot 5000 €.

05/2008-01/2015
Verantwoordelijke technology (OEM) partners
· opvolgen financiële rapportering en forecasting van partners in Europa en Azië

· prospecteren nieuwe partners en onderhandelen contracten

· uitbreiden product portfolio’s bij bestaande partners

Deze taken werden parallel uitgeoefend met die van Sales Account Manager


09/2007-03/2008
Product Manager
· definiëren van nieuwe producten vanuit commercieel perspectief

· bewaken van gebruiksvriendelijkheid bij implementatie

Deze taken werden parallel uitgeoefend met die van Sales Account Manager 


Blue Star Systems


2003-2007
Project Manager Media
· beantwoorden van aanbestedingen

· uitwerken van project omschrijving in communicatie met eindklant

· afstemmen van productieplanning op projectplanning en omgekeerd

· organiseren van ontwerp en installatie metaalconstructie door lokale bedrijven

· beheersen van transport en installatie eigen elektronica door eigen personeel

· verzorgen van eindoplevering aan eindklant

· opvolgen van tijd, kost en kwaliteit doorheen het hele project

Markt: installatie van grote LED-videoschermen in Europa en Midden Oosten.  Grootteorde van projecten van € 200.000 tot € 1.500.000.


2004-2005
Internal Quality Auditor ISO 9001

1997-2003
Area Sales Manager Asia

· opstellen en opvolgen verkoopsplan

· ontwikkelen van distributiekanaal 

· ondersteunen van distributiekanaal op technisch en commercieel vlak 

· opmaken van offertes voor grote projecten

· introduceren van nieuwe producten in lokale markten

Markt: Blue Star Systems presentatie projectoren in Japan, Korea, Peoples Republic of China, Taiwan, Singapore, Malaysia, Thailand, Australië, Nieuw Zeeland en Indië.

1996-1997 6 maanden interim tijdens laatste academiejaar

· ontwikkelen van product- en support database in Access


STUDIES


1993-1997
Licentiaat in de Oosterse talen en culturen, Japanologie

Universiteit Brussel

Geslaagd met onderscheiding


1989-1993
Industrieel Ingenieur Elektriciteit, Optie Elektronica

Katholieke Industriële Hogeschool Leuven
Afgestudeerd met onderscheiding

VERVOLMAKING

2008

Time management : Acerta


2004
Internal quality auditor ISO 9001 : Centrum kwaliteitszorg Antwerpen


2003
Onderhandelingstechnieken : Amelior 


2000-2002
Master in Industrieel Ondernemingsbeleid: EHSAL Management school 
· Bedrijfskunde: 1 jaar

· Project Management: 1 jaar

· Business Game 


1996 
Japans taalbad : Tokyo (J), 40 dagen

1992

Werkstage : Siemens Erlangen (D), 2 maanden

1992

Duits taalbad : Carl Duisberg in Radolfzell (D), 30 dagen


VAARDIGHEDEN


Algemene
Vlotte communicatie, zowel persoonlijk als voor publiek

Combineert analytisch en creatief denkvermogen 

Volkomen thuis in de Aziatische culturen

Denkt vanuit bedrijfsstrategieën en -belangen 



Bijzonder leergierige teamplayer


Talen
Nederlands: moedertaal

Frans en Engels : heel goed

Duits: goed 



Japans: goed


Software
MS Office heeft weinig geheimen



Vertrouwd met CRM pakket : SalesForce.com



Presenteren en demonstreren via web : Acrobat Connect


PERSONALIA

geboren te Leuven op 3 maart 1971
burgerlijke staat : gehuwd
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